
更に詳しい内容をご覧になりたい方は「無料配信」をお申し込み下さい。 
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 ◆本レポートの内容◆ 

 

【１】強気と弱気～どちらの経営感覚に共感する？  

【２】先行きが読めなければ経営計画は無意味か？  

【３】現実か計画かではなく“現実を知る”ための計画 

【４】計画が“現実課題を浮き彫り”にするためには？  

【５】それでもトライしてみたい“強気の経営計画” 

今、経営計画を作るとしたら 

計画内容は“強気”？それとも“慎重”？ 
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なかなか気付かない経営
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どちらかではなく、両方
試してみることが大切？

実際の経営で《試す》こ
となどができるのか…？

今、経営は強気に立つべ
きか慎重になるべきか？

ただし気付きを促進する
仮説計算には条件がある

気付き促進条件とは…？
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